


NICHOS DE MERCADO
e Marketing para Empresas

de Contábeis



Quem

sou

Sadrak Freitas

Sócio fundador da Comed Contabilidade, 
formado em Ciências Contábeis, especialista em 

soluções inteligentes para da área da saúde.



PROCESSO DE 

TRANSFORMAÇÃO



COBRADOR DE ÔNIBUS



SISTEMA ELETRÔNICO DE BILHETAGEM



PORTEIRO DE CONDOMINIO



PORTARIA VIRTUAL



E O 

CONTADOR?
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INTELIGÊNCIA ARTIFICIAL





CADEIA DE VALOR







CONTADOR CONSULTOR



Contabilidade é uma 

ciência consultiva







NICHOS 

DE MERCADO



O QUE É 

NICHO DE MERCADO



NICHO DE MERCADO

É um segmento de clientes que 

possuem características, desejos 

e necessidades semelhantes.



NICHOS DE MERCADO



QUAIS AS

VANTAGENS?



QUAIS AS VANTAGENS?

Menos trabalho para você e sua equipe

Pré disposição do cliente pagar mais caro

Upsell: Vender mais para clientes atuais

Facilidade de precificar os honorários

Estratégias de marketing mais eficientes



QUAIS OS

DESAFIOS?



QUAIS OS DESAFIOS?

Escolher um nicho certo

Ter conhecimento

Ser especialista

Possível recusa de clientes 



COMO ESCOLHER O 

NICHO DE MERCADO



COMO ESCOLHER O NICHO?

Seu interesse e paixão pelo nicho 

Seu conhecimento sobre os problemas

Tamanho e demanda do nicho

Revise sua carteira de clientes



MODELOS DE

NICHO DE MERCADO



Nossos ServiçosMODELOS DE NICHOS

ME ou EPP

Serviços, Comércio ou Indústria

Simples Nacional ou Lucro Presumido



MODELOS DE NICHOS DE MERCADO



MODELOS DE NICHOS DE MERCADO



MODELOS DE NICHOS DE MERCADO



MODELOS DE NICHOS DE MERCADO



MODELOS DE NICHOS DE MERCADO



NOSSA EMPRESA



NICHO DE MERCADO: SAÚDE



NOSSA MISSÃO

Facilitar a vida de profissionais

e empresas da área da saúde, 

gerando segurança legal, 

rentabilidade e riqueza.



PÚBLICO ALVO

Médicos, Odontólogos, Fisioterapeutas, 

Nutricionistas, Psicólogos e Profissionais afins.



Nossos ServiçosNOSSOS SERVIÇOS

Gestão Contábil

Gestão Faturamento

Gestão Financeira





“Ser especialista será uma 

necessidade para o crescimento das 

empresas contábeis.”

FRASE



“57% dos empresários pagariam até 

20% a mais por serviços 

especializados”

PESQUISA SEBRAE



REFLEXÃO





MARKETING

“Marketing: identificar e antecipar

as necessidades dos clientes 

e satisfazer essas necessidades 

de uma forma lucrativa, tanto para a 

empresa quanto para o consumidor”. 

(Chartered Institute of Marketing)



ONDE SE COMUNICAR

Você precisa estar onde 

seu cliente está!



TIPOS DE MÍDIA



DADOS

 130 milhões de brasileiros utilizam as redes sociais.

 94,4% das empresas brasileiras estão presentes nas

redes sociais.

 O Facebook é a principal rede utilizada pelas empresas

brasileiras (97,6%), seguido pelo Instagram (63,3%).



CANAIS ONLINE

 Facebook: Gerar engajamento na minha audiência através das 

publicações;

 Instagram: Principal canal de vendas e divulgação dos meus serviços;

 Youtube: Vídeos com dicas, séries e treinamentos;

 Linkedin: Meu perfil profissional, publicação de artigos; 

 Google Meu Negócio: Primeiro lugar onde meus clientes vão me 

encontrar quando buscarem o meu negócio. 



OBJETIVO

POSICIONAMENTO AUTORIDADE LEADS



PÚBLICO ALVO

Médicos, Odontólogos, Fisioterapeutas, 

Nutricionistas, Psicólogos e Profissionais afins.



COMO CONSTRUIR AUTORIDADE?



COMO FUNCIONA



PDCA DO MARKETING



DICAS FINAIS



ESTRATÉGIA



VÍDEO 

COMED





“Ser especialista será uma 

necessidade para o crescimento das 

empresas contábeis.”

FRASE





CONTATOS

sadrakfreitas

(63) 99966-1045

comedcontabilidade






